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转型所面临的思考 
1、转型战略规划，业务流程规划，产品规划不同发展阶段的不同重点 

   工作规划，详细的可落地的工作计划做了吗？ 

2、应对不同的发展周期你可以不计成本持续升级迭代吗？ 

3、有拼得过游击队、打得过电商的人员储备了吗？ 

4、物业型人员结构变成服务型人员结构你的员工能行吗？ 

5、你的产品够强势吗有爆点吗？ 

6、做好对以前的你来说看起来是天文数字的营销费用了吗？ 

7、售后保障你敢玩真的吗？ 

8、客户服务体系够强大吗，能做出闭环吗？ 

...... 

？ 
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