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KDX品牌概述
集团简介

康得新复合材料集团股份有限公司成立于2001年8月，上市公司。现已拥有预涂材料、光电材料、碳材

料、新兴智能显示、互联网应用五大业务板块。

国际标准工厂，占地面积1064亩，世界级光学膜全产业链生产制造商，年产能2亿平方米光学膜，1亿平方

米先进高分子膜材料

康得新已成为国际化产业集团，拥有6大生产基地，下辖30余家子公司、9大研发中心分布8个国家、营销

网络遍布全球80多个国家和地区，全球38个国家和地区销售KDX的产品。



KDX品牌概述
IWFA国际窗膜协会认证的第一家中国窗膜制造商

2015年进入全球窗膜行业，IWFA国际窗膜协会第一家中国制造商。国内4S集团、车厂主流供应商；

康得新汽车窗膜除了常规的顶级隔热膜系列以外，还包括安全膜、凌动美肤膜、智能变色膜等个性化产

品；

康得新隐形车衣家族全系产品可覆盖目前市面上所有品牌的车型。



雄厚的专利技术储备 强大的研发团队 众多机构的科研交流

博士, 
4人

硕士, 
2人

学士, 
8人

KDX品牌概述
强大的研发能力

投资165亿，全球9大研发中心，技术领先，产品创新



提质增效的瓶颈

产品

开口

体验



KDX隐形车衣家族

十大产品系列，涵盖中端至高端所有车型所需
所有产品不起泡，不龟裂，不翘边，不脱胶

产品质保3-5-10年
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金甲/金甲Pro
金盾/金盾Pro

重甲/龙甲

铠甲/铠甲Pro

御甲/御甲Pro

哑光黑武士

产品优势
完整的产品线



顶级系列

原厂车漆保护顶级搭档
特别适合前后机盖的车漆顶级防护



经典系列



经典系列



哑光系列



500+名贴膜技师
除西藏外

覆盖全国所有省份大中城市
新疆

青海

呼和浩特

哈尔滨

长春

沈阳

青岛

成都

北京

保定
太原

合肥

杭州 嘉兴
宁波 绍兴
台州 温州 义乌

上海

福州

珠海

南昌

长沙

南宁

贵阳

郑州

武汉

昆明

兰州 西安

银川

海口

天津

厦门
泉州

中山
深圳

惠州佛山 东莞

唐山

石家庄

大连

重庆

西藏

济南

临沂
常州 南京
南通 苏州
无锡 徐州 扬州

KDX的专业团队
服务优势
触达全国的覆盖率



和4S集团合作

共同制定服务标准

服务优势
服务经验丰富、服务最多4S集团

广汇，中升，庞大，永达，广物，恒信德隆，浙江元通，大昌行，长久，四川华星，江苏万邦，江苏润东，四川建国，陕西新丰泰，河南和
谐，浙江宝利德，保定轩宇，大连尊荣，天津浩物，山东金阳光，山东远方，天津捷通达，湖北康顺， 川达，上海冠松，保利汽车，浙江和
诚，四川波鸿，无锡东方，宁波轿辰，河南大行，河南威佳，兰州金岛，云南中致远，湖南力天，四川港宏，利泰集团，厦门盈众，浙江康
桥，苏州华成，常州宝尊，浙江旅行者，芜湖亚夏 等

已合作 TOP100 80%  4S集团

注：排位不分先后



服务优势
销售支持

完善的培训体系
提升店面销售能力

配套的演示道具

助力终端成交机会



BBA&高端店专属方案

针对高端店展厅摆放PPF
产品介绍展板和套餐

专业销售培训&展厅晨会

快速针对SR进行产品和营销
培训，利用早会和夕会对当天
销售成功者进行嘉奖并交流经
验

顶尖PPF施工团队

团队配备6名专业PPF施工技师，
针对各高端车型贴装得心应手，
在服务时效性和专业性得到店面
赞赏

全能销售团队&售后
销售团队共有4名营销高
手，制定方案和培训均可
胜任。售后服务卡方可高
枕无忧

2017年Q3月启动PPF项目，月均销售200台左右，截止12月底销售额200万
某集团PPF运作方案



某集团安全膜导入上量运营方案

1. 入门产品培训：针对全体销售顾问、精品
经理、销售总监培训KDX工厂实力和产品基
础知识；
2. 实战销售培训：利用晨会时间组织全店销
售顾问结合演示道具做体验流程销售实战讲
解；
3. 产品施工培训：讲解安全膜施工注意事项
和安装要领，销售顾问陪同学习安全膜知和
新车贴膜后注意事项。

硬件&软件支持：
配备道具展示
配备驻店帮助重点门店导入
安全膜，并复制到平行门店

2016年Q3月启动项目，月均销售200台

导入期
1、拜访业务主导人，沟通产品及推广方案
2、制定安全膜礼包&SA绩效考核方案
3、启动月利用早会演练销售话术及体验

成长期
1、设定每个月SA的KPI考核标准
2、每半个月利用夕会进行总结和指导

上量期
1、参与每个月SA的KPI考核
2、参与精品经理安全膜礼包设定方案
3、举行月度SA安全膜销售PK大赛

1. 入门产品培训：针对全体销售顾问、精品
经理、销售总监培训KDX工厂实力和产品基
础知识；
2. 实战销售培训：利用晨会时间组织全店销
售顾问结合演示道具做体验流程销售实战讲
解；
3. 产品施工培训：讲解安全膜施工注意事项
和安装要领，销售顾问陪同学习安全膜知和
新车贴膜后注意事项。



无忧售后

营销支持

优异产品

总结
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