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1 白手起家创业路



> 白手起家创业路

因为从小的梦想就是自己开一辆自己的车，而在20年前拥有一辆汽车是一件奢侈的事情，所以第一
台车先从摩托车入手，到了90年代初期，才开始接触二手汽车，从第一台奥拓开始，开了几年卖了
之后，发现其中巨大的商机，里面存在着大量的服务，而曾经摩托车的用户也开始使用汽车了。也就
开始了我的二手车生涯。



2 勤奋努力当学生



> 勤奋努力当学生

刚开始从入二手车这行的时候，存在着很多问题和不解，这辆车到底车况如何，价格怎么样才算合适，
后来就开始自己学着修车，研究车况，时间久了验证了那句老话——久病成医，也发现了二手车没
有固定的价格，一车一况一价永远是不变的真理。



> 勤奋努力当学生

到了后来，随着业务的发展，到了瓶颈阶段，于是先后和协会出访过美国、德国、日本等二手车发达
国家——师夷长技以自强，取其精华、去其糟粕，将国外一些先进的二手车培训及管理经验融入到
国内和自己的企业当中。



3 不忘初心永执着



> 不忘初心永执着

作为二手车文化传播者，积极有效的利用电台的媒体传播，让所有的非二手车的使用人去接受、了解、
消费二手车。在自己的有限的工作当中，努力的做到树立二手车行业的形象标杆，在从业的过程中超
过了二十年，做到了没有一笔投诉。组织并参与了江苏省南京市取消公车改革的车改评估方案。本人
领导的公司也先后十年十年组织着江苏省司法系统的评估和拍卖工作。为法律的公正性，为车辆的一
个市场的公平价格，努力的让被告和原告及受委托方得到一个工正的价格，也一样传播着二手车的文
化。包括超过十八年的时间，每天如一日的坚持在电台直播，到今天为止大家也可以通过一些线上收
听广播的APP听我的直播。
每个月坚持在各大培训机构做评估师培训班的讲师，努力的传播一些这样的文化，努力的为中国二手
车行业输送更多的经过正规培训的二手车评估师。



4 热心服务当垫石



> 热心服务当垫石

不知不觉中已经从事二手车20个年头了，这个行业有人来了，也有人走了，唯一不变的就是客户对
车辆买卖的需求，我也依旧本着顾客是上帝，而自己是一个二手车服务生的原则为客户服务，帮助客
户车辆估价，回复着客户车辆的问题，我坚信只要努力坚持就会取得回报，功夫不负有心人，我今天
所获得的一切，我要感谢中国汽车流通协会，感谢诚信车商对于行业的支持和传播的正能量，感谢这
么多年来支持我的每一位客户，感谢大家！



谢谢！


